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PROXIMAMENTE

stop de muelles que Gil lan-

detalles del nuevo arado de
zara en breve

Te adelantamos todos los
cohecho con sistema non-

g

Jenaro Gil, responsable de
Maquinaria Agricola
Daganzo, es el distribuidor
oficial protagonista de la
entrevista de este nimero

PROTAGONISTAS
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mos a través de un completo

ensayo llevado a cabo en
cir costes, reduciendo dosis

nuestras fincas, cémo redu-
de siembra

En este numero, te mostra-

NOTICIAS




Chisel y cultivadores.
La forma mas rentable de trabajar.

Mas anchura con menos potencia.
Mas calidad con menos mantenimiento.
Mas rendimiento con menos consumo.

#‘?I{i
Cabidad rentable pﬁ:’?ﬁ#

Ctra. Alcala, Km. 10,- 28814 Daganzo (Madrid)

Tel. 91 884 54 49- ventas@sembradorasgil.com www.sembradorasgil.com



Editorial

Calidad e
iInvestigacion:
nuestro reto

El trabajo diario dentro de GIL viene marcado por una constante: la calidad y la
investigacion. El sector agricola evoluciona al mismo ritmo trepidante que lo hace
el mundo globalizado que nos ha tocado vivir y esto, provoca una mayor sofisti-
cacion de la tecnologia a emplear en la explotacion de nuestros suelos.

Hoy, el profesional de la agricultura es mucho mas exigente y necesita nuevos
avances que repercutan favorablemente en el desarrollo de su negocio. En GIL
lo sabemos, por eso trabajamos cada dia con el objetivo de ofrecer la mayor cal-
idad, al menor coste posible. ;Coémo lo hacemos? Con nuevos materiales mas
resistentes y menos pesados, tecnologia mucho mas avanzada a nivel de fabri-
cacion, un control de calidad mas estricto y un Servicio postventa mas rapido y
eficaz. Esto repercute en que nuestras maquinas cada vez sean mejores y que
los profesionales de la agricultura puedan utilizarlas mas horas y con mayor pre-
cision.

En materia de investigacion no paramos, cada dia tenemos que saber mas para
poder adaptar nuestras maquinas y asesorar a nuestros clientes. Prueba de ello
son los dltimos ensayos que hemos llevado a cabo en una de nuestras fincas y
que han dado como resultado las conclusiones que te presentamos en el dossier
de este numero de Agroimpulso, analizando en profundidad un asunto tan con-
trovertido como es la dosis de semilla a emplear en nuestras explotaciones.

¢ Cual es la dosis ideal? ; Podemos reducir su volumen manteniendo los mismo
resulfados en cuanto a produccion? ;Qué repercusion en la rentabilidad de
nuestros negocios puede tener este asunto?Te lo contamos detalladamente en
las siguientes paginas para que puedas adaptarlo a tu experiencia personal.

Julio Gil Castro
Gerente

Agroimpulso es un boletin de noticias de distribucion gratuita editado
por Julio Gil Agueda e Hijos S.A.

Clra. Alcala, Km. 10- Daganzo (Madrid)

Teléfono 91 884 54 49
www.sembradorasgil.com
Infermacion y susc

5: info@sembradorasgil.com

Todos los derechos reservados.
Se autoriza la reproduccion de los contenidos que se recogen
en esta publicacion, previa autorizacion por parte de la compariia,

EDITORIAL

En cada editorial de "Agroimpulso”,
encontraras el testimonio de Julio
Gil Castro, Gerente de la compa-
fiia, acerca de los temas mas inte-
resantes de GIL

NOTICIAS

En este numero, te contamos, a
través de un completo dossier,
cdmo incrementar la rentabilidad a
través de la reduccion de la dosis
de semilla. No te lo pierdas.

PROTAGONISTAS

Jenaro Gil, gerente de Maquinaria
Agricola Daganzo, protagoniza la
entrevista de este mes.

Ademas, estrenamos un nuevo
apartado dedicado a los profesio-
nales de GIL. “Desde dentro” es
esta nueva seccion que te permiti-
ra conocernos mejor a los que
hacen GIL cada dia.

AGRO RINCON

Desde FADEMUR, nos amplian
todos los detalles sobre los avan-
ces que esta asociacion de muje-
res rurales esta consiguiendo en
todo lo que tiene que ver con la
proteccion social de las mujeres
rurales, empresarias 0 co-empre-
sarias, en concreto en la cotitulari-
dad de las explotaciones agrarias.
............................ Pg.7



NUEVO ARADO
REVERSIBLE

Gil, en su afan de innovacion con-
stante, lanzara proximamente un
nuevo arado de cohecho reversible
con similares prestaciones al ya cono-
cido modelo ACH con sistema non-
stop de muelles.

Durante todo el ano 2006 y a lo largo
de 2007 se han venido ensayando
diferentes chasis, cabezales y sis-
temas de recuperacion de muelles y
ballestas para conseguir el arado que
sera lanzado en estos proximos
meses.

Las hectareas labradas han sido
muchas y los ensayos para poner a
prueba el nuevo arado se han repetido
sistematicamente a lo largo de estos
meses.

Desde Gil, estamos seguros de que
este arado se ajustara perfectamente
a las necesiades del profesional que
busca una arado rentable, de bajo
mantenimiento y minimo consumo.

> Principales caracterislicas

- Sistema non-stop de muelles.

- Cabezal oscilante.

- Cubrerrastrojos.

- Rueda de control de profundidad.

- Puntera recambiable.

. . T S D . T I Y A W e &

Analizamos
distintas dosis
de siembra

La cantidad de semilla a emplear en la siembra, es un tema sobre el que cada profe-
sional tiene su prapio punto de vista. En esta ocasidn, te presentamos las conclu-
siones a las que hemos llegado tras poner a prueba este asunto en una de nuestras
fincas de ensayo, utilizando para ello dos técnicas de laboreo muy diferenciadas: con-

vencional y minimo laboreo.

Aunque podemoas aplicar diferentes técnicas
de laboreo en nuestras explotaciones, real-
mente no sabemos qué puede Ser mejor.
Nos encontramos con profesionales defen-
sores de una u otra modalidad de laboreo. Ni
que decir tiene que si hablamos de dosis de
siembra cada persona relacionada con el
sector y en funcion de muchos factores
extrinsecos e intrinsecos, tendra su opinién
acerca de la dosis ideal para conseguir una
produccion optima al minimo coste de semi -
fla.

En el ensayo llevado a cabo en nuestras fin-
cas, se utilizaron dos técnicas de laboreo
muy diferenciadas a distintas dosis de semi-
fla, obteniendo de esta manera resultados
cuantificables y objetivos con el fin de poder
afirmar donde podriamos obtener una pro-
duccion optima al minimo coste, para de esta
manera, ganar en competitividad en nuestras
explotaciones.

> Materiales y métodos

Para la consecucion de los objetivos pro-
puestos se realizaron una serie de experien-
clas en una parcela en barbecho en la local-
idad de Daganzo de Arriba (Madrid). El
ensayo se llevo a cabo sobre un cultivo de
cebada hispanic dividiendo la parcela en
laboreo convencional (2ha) y minimo laboreo
{2ha). A su vez, estas dos parcelas se seg-
mentaron en parcelas de 0,5 ha a diferentes
dosis de semilla. La siembra se efectud con
una AIRSEM-5040 con presiembra.

> Otros datos de interés

- El precio de la semilla de cebada R2 fue de
0,29€ /kg.

- El precioc medic de venta fue de 0,15€ /kg.
- Coste de laboreo convencional: 90,44/ ha.

- Coste de minimo laboreo: 72 /ha.

<< La principal conclu-
sion de este ensayo es
que no son necesarias
altas dosis de semilla
para obtener el maxi-
mo beneficio>>

> Conclusiones

En laboreo convencional el mayor rendimien-
to se produce a una dosis de siembra de 120
kg/ha, lo que supone un gran ahorro en la
compra de semilla (23,2€/ha), comparade
con dosis de 200kg/ha.

En minimo laboreo el mayor beneficio lo con-
seguimos a una dosis baja de siembra
(143kg/ha), con el correspondiente ahorro en
semilla. Si comparamos las dos técnicas de
manejo del suelo se aprecia gue con mismas
dosis de siembra y en terrenos similares, en
minimo laboreo se obtienen renaimientos
mucho mayores teniendo en cuenta que los
costes de manejo del suelo son inferiores. La
diferencia de ingresos netos a la misma
dosis entre las dos técnicas puede llegar a



altas dosis de semilla para obtener el maxi-
mo beneficio. Como puede observarse en la
tabla que presentamos a continuacion, con
dosis bajas se han conseguido los maximos

ser de 86,27€ /ha a favor del minimo labo-
reo con un precio medio de la cebada de
0,15€ /ha.

Con todos estos datos en nuestras manos,

Breves

podemos afirmar que no son necesarias

beneficios al minimo coste.

DEMOSTRACIONES DE
SIEMBRA DIRECTA

LABOREQO CONVENCIONAL MINIMO LABOREQO o
El pasado mes de julio nuestras sembrado-
ras tuvieron un papel protagonista en las
LC Lc2 LC3 Lc4 ML1 ML2 ML3 ML4 jornadas de demostracion de siembra
0.5ha 0.5ha 0.5ha 0.5ha 0.5ha 0.5ha 0.5ha 0.5ha : ; e
Dosis Dosis Dosis Dosis Dosis Dosis Dosis Dosis dlre‘Cta Orgamzadas por la Consej,erla de
120Kgha | 143kgha | 172kgha | 200kgha | 120kgha | 143kgha | 172kgiha | 200Kgha Agricultura de la Junta de Andalucia y que
tuvieron lugar en Gibraledn (Huelva). A
Coste: | Coste: 131,91 Coste: Coste: Coste: Coste: Coste: Coste: . .
125.24 140,32 148 44 1068 11347 121.88 130 pesar de las dificultades a las que tuvieron
LABORES APLICADAS LABORES APLICADAS que hacer frente, ya que las condiciones
09/03/06 Labor con vertedera, Prof; 25¢m 02/03/06 Herbicida total
19/04/06 Labor con cultichisel. Prof: 18em 05/06/06 Herbicida total del suelo fueron franc,am?nte duras, la
06/07/06 Labor con cultichisel. Prof. 18cm 06/07/06 Labor con chisel. Prof: 25cm respuesta de ambas maquinas (una SNL
22112106 Labor can cultichisel. Prof:18cm 22/12/06 Labor con cultichisel. Prof: 18¢m 20D de disco de 3.5 m y una SNL3F de 19
28/12/06 Siembra cebada R2 28/12/06 Siembra cebada R2 . o .
m. de reja en tres filas) fue muy satisfacto-
RENDIMIENTO Y NETOLC RENDIMIENTO Y NETO ML ria y el trabajo de ambas fue destacable.
Kg/ha; e/ha Kgfha; e/ha
LC1 LC2 LC3 LC4 ML1 ML2 ML3 ML4
4963 4886 4835 4815 5481 5620 5630 5629
ingresos:  {Ingresos: Ingresos: Ingresos: Ingresos: Ingresos: Ingresos: Ingresos:
744 45 732,9 72525 72225 822,15 843 844.5 844,35
Neto: Neto: Neto: Neto: Neto: Neto: Neto: Neto:
819,21 600,99 584,93 573,81 71535 729,53 722,62 714,35

IMPORTANTE: Faltan por incluir todos los costes que en ambas técnicas han sido iguales {ferti-
lizante, recoleccion, etc). Neto = Ingresos - Gastos

Ctra. Alcala, Km. 10,- 28814 Daganzo (Madrid)
Tel. 91 884 54 49- ventas@sembradorasgil.com

- Tolva de gran capacidad

- Ruedas de traccion.

- Presiembra independiente.

- Exciusivo sistema de articulacion.

- Anulador por tramos
independientes.

- Trazadores de disco hidraulicos.

- Sistema de distribucion
volumeétrico.

www.sembradorasgil.com
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Jenaro Gil es gerente de
Maquinaria Agricola Daganzo,
distribuidor ~ oficial de GIL
desde hace mas de 35 afios.

Estuvimos charlando con él
con el objetivo de obtener un
analisis de experto acerca de
los resultados de la cosecha
de este afio y de la posible
evolucion que desde su punto
de vista, tendra el mercado de
maquinaria de siembra durante
esta campana

DESDE DENTRO

> Pedro Serrano

Pedro Serrano forma parte de GIL desde hace 27 afos, con la funcion de Jefe
Administrativo y de Personal. A lo largo de todo este tiempo y “como malo de la pelicula”
(bromea él, haciendo referencia a la tradicional pelea entre el area de finanzas y el area
comercial), ha sido testigo de los profundos cambios que se han ido produciendo en el sec-

;Como cree que afectan fos buenos
resultados de la cosecha de este ano
al mercado de maquinaria de siembra
directa?

Hemos notado un ligero descenso de la
demanda de maquinas de siembra direc-
ta. Una climatologia favorable como la de
este afio ha provocado que la diferencia
habitual entre la cosecha de laboreo con-
vencional y la de siembra directa, se
haya visto incrementada con respecto a
otros afos, haciendo mucho mas renta-
ble el laboreo convencional. Esto ha con-
dicionado las decisiones de compra del
agricultor, que ha sopesado las posibili-
dades y se conforma con los sistemas de
minimo laboreo.

Y el hecho de que el profesional de la
agricultura se decante més por adqui-
rir maquinas para laboreo convencio-
nal en detrimento de la siembra direc-
ta ;les afecta como distribuidores?

Practicamente no nos afecta. Esa es la
gran ventaja de trabajar con un fabrican-
te como GIL. Cuando tienes una gran
estructura de produccion que se rige por
criterios multinacionales, tu capacidad de
reaccion ante estos giros inesperados
del mercado, es mucho menor. En cam-
bio, un fabricamte como GIL, tiene la

-
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posibilidad de adaptarse considerable-
mente a este tipo de situaciones, ajustan-
do su estructura a la demanda inespera-
da de laboreo convencional. La flexibili-
dad y [a agilidad en momentos de cambio
en los que nuestros clientes no deman-
dan magquinas en base a las predicciones
que nosotros teniamos, es mucho mayor
en un fabricante de menos envergadura.

<< Un fabricante pequeno
como GIL, reacciona con
mayor agilidad frente a
los cambios del sector y
eso es lo que necesitamos
como distribuidores >>

En cualquier caso y segun su punto
de vista jcree que es una decision
acertada optar exclusivamente por
técnicas de laboreo convencional
para la campana de este ario?

Creo que es una decision arriesgada,
teniendo en cuenta que la climatologia
puede ser completamente distinta a la de
esta cosecha y que los precios del cere-
al también cambian. Esta ha sido una
buena temporada desde el punto de vista
meteorologico, pero la proxima no tiene
por que serlo y apostar por minimo labo-
reo es asegurar, de antemano, mucho
mas.

tor de la maquinaria agricola y de la agricultura en general.

Segun comenta él textualmente, “el sector atraviesa momentos de crisis ciclicamente moti-
vados por la climatologia, precios de las cosechas, etc. Como la crisis de los arios 80 y de
la década de los 90. Pero nuestra empresa ha salido siempre fortalecida de estas situacio-
nes, ya que por su dimension y su posicion en el mercado, ha aprovechado estos arios para
mejorar su producto y ofrecer al agricultor [a mejor maquinaria junto con el mejor servicio.




> La cotitularidad en las explotaciones agrarias

Desde la Federacion de Asociaciones de Mujeres Rurales (FADEMUR), organizacion que representa a 51 asociaciones de mujeres rura-
les a nivel estatal, somos muy conscientes de que las mujeres rurales han dedicado su vida a las labores del campo, a la agricultura y
la ganaderia, sin generar nunca derechos propios, individuales, que las hayan generado derechos sociales para su presente y su futu-
ro. La proteccion social de las mujeres rurales, empresarias, coempresarias, conyuges colaboradoras o bajo la figura de autonomas, es
todavia insuficiente, por lo que FADEMUR lleva varios anios reivindicando y trabajando para consequir reqular la figura de la cotitularidad
o titularidad compartida de las explotaciones agrarias.

En oclubre de 2005, se firmé un acverdo entre las Organizaciones Profesionales Agrarias, el Ministerio de Agricultura y el Ministerio de
Trabajo y Asuntos Sociales, que bonifica la incorporacion a la Seguridad Social del segundo conyuge menor de 40 afos que trabaja en
la explotacion agraria. El segundo cotitular se beneficia de una reduccion del 30 por ciento en las cuotas a la Sequridad Social durante
5 afos (se ha ampliado el periodo de bonificacion de 3 a 5 anos en el tramite de reforma del REASS que integra a las y los trabajado-
res por cuenta propia del Régimen Especial Agrario en el de Trabajadores Auténomos, RETA). Con este acuerdo se logré en parte un
reconocimiento histdrico, juridico y sacial de las mujeres que tradicionalmente colaboran en la explotacién agraria de una forma invisible.
Actualmente esta bonificacion del 30 por ciento para altas en la Seguridad Sacial tiene fimites muy estrictos, que dejan sin acceso a un
numero muy significativo de mujeres y en un margen de edad especialmente vulnerable a la hora de incorporarse al mercado de traba-
jo, las mayores de 40 anos. FADEMUR continua trabajando para ampliar el tramo de edad hasta los 50 afios y el porcentaje de bonifi-
cacion hasta un 50 por ciento a nivel estatal.

Las ayudas a la cotitularidad pueden contar con un complemento autonomico del porcentaje de bonificacion o de la edad. Desde FADE-
MUR abogamos par la necesaria colaboracion de todas las administraciones con objeto de eliminar graduaimente la exclusion social en
las zonas rurales y crear incentivos para la participacién de las mujeres en las actividades y producciones agricolas y ganaderas.

La solucion importada desde Alemania por el comité de expertos para exterminar los topillos no acaba de dar los resultados esperados.




Posibilita los tres sistemas de siembra
(directa, minimo laboreo y convencional).

Sistema en T invertida para facilitar el cierre del surco.
Gran ligereza (mayor capacidad de tolva y menor potencia).
Mdxima precision.Bajo mantenimiento.

Gran facilidad de carga.Mdximo desahogo.

Calliad rentabte U

Desde 7954

Ctra. Alcala, Km. 10,- 28814 Daganzo (Madrid)
Tel. 91 884 54 29- ventas@sembradorasgil.com www.sembradorasgil.com



