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Más rendimiento con menos consumo.
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aprobación de la financiera. Intereses subvencionados por Julio Gil Agueda e Hijos S.A. 

Calidad rentable

Julio Gil Águeda e Hijos, S.A.
Ctra. de Alcalá-Torrelaguna, Km 10,1
28814 Daganzo de Arriba (MADRID)
Tels.: (+34) 91 884 54 29/ 91 884 54 49
Fax: (+34) 91 884 14 87
e-mail: ventas@sembradorasgil.com

www.sembradorasgil.com



editorial

AGROIMPULSO 3

AGROIMPULSO es un boletín de noticias de distribución gratuita editado por Júlio Gil Águeda e Hijos, S.A.
Ctra. M-118, Km. 4,10. 28814 Daganzo de Arriba (Madrid) Tel.: 91 884 54 49.

Información y suscripciones: info@sembradorasgil.com
Todos los derechos reservados. Se autoriza la reproducción de los contenidos que se recogen en esta publicación, previa autorización por parte de la compañía.

Debemos valorar y reivindicar
el papel clave del distribuidor de 
maquinaria agrícola
Estimados amigos y clientes, me alegra mucho 
poder volver a ponerme en contacto con vosotros 
desde estas páginas de Agroimpulso para poderos 
mostrar nuestras novedades y noticias de los 
últimos meses, que como más adelante veréis han 
sido bastante numerosas.
En este editorial me gustaría destacar que hay un 
eslabón de la cadena de producción, en la que 
todos nos encontramos, muy importante y que 
muchas veces se infravalora, y es la figura del distri-
buidor de maquinaria agrícola. 
Hay que darse cuenta de la cantidad y variedad de 
máquinas, aperos y utensilios que utilizamos en 
nuestras explotaciones y que son atendidos pun-
tualmente por esta gran red de profesionales. 
Muchas veces a horas intempestivas, días de fiesta 

y temperaturas extremas, nos resuelven dudas, 
atienden las averías o nos despachan una pieza 
clave para poder sembrar durante el fin de semana.
La mayoría de estos profesionales regentan sus 
negocios desde hace muchos años, ya que normal-
mente son continuación de los emprendidos por 
padres y abuelos, por lo que se deduce que tienen 
bastante de tradición, es difícil encontrar nuevos 
profesionales para este oficio, ya que requiere 
muchas horas de dedicación. 
Por esto, desde aquí, quiero reconocer la figura del 
distribuidor de maquinaria agrícola, por el servicio 
que presta al sector y reivindicar ante vosotros, los 
agricultores, su labor que es poco reconocida, 
aunque se también que hay grandes amistades 
entre clientes y proveedores.



Según los datos facilitados por la Asociación de 
Comercio de Cereal y Oleaginosas de España (ACCOE), 
las últimas semanas están dibujando una tendencia 
alcista en el mercado de los cereales, tras un año con 
precios estables, dentro de las normales subidas y 
bajadas semanales. Esta tendencia al alza de los precios 
puede mantenerse en el tiempo ya que las reservas de 
cereal a nivel mundial están bajando y la demanda no 
para de subir, por lo que la lógica del mercado nos dice 
que los precios tenderán a subir o a mantenerse en los 
niveles actuales, nunca más bajos.  
Según los datos de ACCOE, ha finales de septiembre 
de 2018 hay una fuerte subida del precio del trigo 
blando, que ha marcado los 195,40 €/t la tercera 
semana de septiembre frente a los 179,82 €/t que 
marcaba en julio. Este es el precio más alto del trigo 
duro en los últimos años, muy lejos de los mínimos de 
165 €/t marcados en el verano de 2016. El trigo duro se 
mantiene en septiembre en los 193,40 €/t, menos de 

un euro por 
encima de lo que 
marcaba en julio 
de 2018. El maíz 
también sube 
con fuerza en 
s e p t i e m b r e 
hasta los 189,85 
€/t, frente a los 
183,64 €/t que 
marcaba el 
pasado mes de 

julio o los 175,54 €/t 
que marcaba en enero, casi 15 euros menos por 
tonelada. Finalmente, la cebada también sube con 
fuerza en septiembre hasta los 182,70 €/t, frente a los 
167,30 €/t que marcaba en julio, como vemos en el 
cuadro adjunto.
En España, según las estimaciones del consejo sectorial 
de Cereales de Cooperativas Agro-alimentarias de 
España, la cosecha de cereales va a alcanzar los 23,8 

millones de toneladas (Mt), lo que supone un 53,5% 
más con respecto a la pasada campaña. Tras la 
actualización, en trigo blando se alcanzarán los 6,98 
Mt, en cebada 9,42 Mt, en maíz 3,40 Mt, en trigo duro 
un 1,39 Mt, en avena 1,51 Mt, en centeno 382.000 t y de 
triticale 738.000 t.
Por último, según las estimaciones de la FAO, esta 
campaña la cosecha de cereales será de 2.578 millones 
de toneladas, que es la menor de los últimos tres años, 
mientras que las demandas de cereal a nivel mundial 
van a seguir creciendo este año un 1,2%, lo que supone 
que las reservas de cereales van a seguir disminuyendo. 
Con este panorama, los agricultores españoles tienen 
una muy buena cosecha y a buenos precios en este 
momento, y la previsión es que los precios se 
mantengan en estos niveles, a no ser que se saque todo 
el cereal almacenado en poco tiempo, que harían bajar 
los precios, lógicamente.
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Mercado de Cereales: precios al alza de 
los cereales con perspectivas positivas 
en el mercado mundial 

En las últimas semanas ha 

habido una clara subida en el 

precio de los cereales lo que, 

unido a una excelente cosecha 

en España, hace que los 

agricultores tengan buenas 

perspectivas para afrontar la 

próxima campaña en un 

entorno positivo

PRECIOS DE LOS CEREALES (fuente ACCOE)*
CEREAL
TRIGO BLANDO
TRIGO DURO
MAÍZ
CEBADA

ENERO 2018 JULIO 2018 SEPTIEMBRE 2018
195,40€
193,40€
189,85€
182,70€

179,82€
192,80€
183,64€
167,30€

188,09€
216,67€
175,64€
183,58€

*Precio en euros por tonelada
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Se trata de una variación de nuestra Airsem XLC, 
una de nuestras máquinas más grandes, de 
siembra directa de disco combinada. Es una 
máquina que se ha vendido en Francia, pero que 
creemos que puede ser muy útil para los agricul-
tores españoles. 
Hemos introducido una seta más para la distri-
bución simultanea de los productos introduci-
dos en la tolva combinada. De esta forma en una 
misma pasada se puede echar ambos productos 
a la vez, un producto por unos brazos y otro por 
otros.

Nueva versión de 
la sembradora 
AIRSEM XLC

Nuevo y exclusivo
depósito para el
pulverizador TELENO 

Hace ya 4 años que la pulverización empezó a 
formar parte de nuestro catálogo de productos. 
En este tiempo hemos continuado innovando e 
incluyendo nuevos modelos. Los buenos resulta-
dos que estamos obteniendo y las buenas criticas 
de los usuarios de nuestros pulverizadores, nos ha 
hecho seguir avanzando con este producto.
Aunque ya lo presentamos en FIMA 2018, hemos 
sacado al mercado el nuevo y exclusivo depósito 
para nuestro modelo TELENO. Gracias a su 
diseño y colocación disminuye el peso y la 
palanca ejercida sobre el tractor, esto conlleva 

un ahorro en los gastos de este. Además de fácil 
manejo debido a la concentración e integración 
de los elementos en una misma zona.
Ya hemos empezado a entregar y poner en 
marcha los nuevos modelos de Teleno. Una de 
las primeras entregas ha sido en Algete, provin-
cia de Madrid, donde acudimos con nuestro 
distribuidor de la zona, Maquinaria Agrícola 
Daganzo. El cliente hizo las primeras pruebas 
sobre rastrojo, finalizando muy contento con la 
facilidad del manejo de la máquina, la estabili-
dad, y la ligereza del nuevo depósito.
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No existe nada igual en el mercado, se adapta 
tanto a plantaciones extensivas como intensi-
vas gracias a sus brazos extensibles de hasta 10 
metros. Deposita el abono en la cantidad y loca-
lización deseado por el agricultor, sin desperdi-
ciar abono entre arboles o por medio de la calle 
y así evitar la alimentación de malas hierbas, la 
contaminación de aguas subterráneas y, sobre 
todo, el ahorro en costes y tiempo. 

Su funcionamiento consiste en detectar el árbol 
y depositar el abono en el lugar y la cantidad 
seleccionada por el agricultor. Todo de una 
forma automatizada y con la última tecnología, 
buscando siempre la máxima comodidad para 
el agricultor a la par que la máxima eficacia. La 
precisión de esta máquina hace que se pueda 
utilizar en todo tipo y edades de plantación. Es 
una máquina totalmente revolucionaria y que 
será el futuro en el mundo de la fertilización de 
este tipo de cultivos.

Desde hace unos años los cultivos leñosos están 
en auge, y están ganando hectáreas frente al 
cereal. Este gran crecimiento ha provocado que 
algunas de las labores realizadas para el cuida-
do y el desarrollo del árbol no estén totalmente 
mecanizadas. 
El principal propósito de Gil es buscar la satisfac-
ción de nuestros clientes y poder darles solucio-
nes y facilidades en los problemas a los que se 
enfrentan día a día. Para conseguirlo tenemos un 
equipo trabajando constantemente en innova-
ción y desarrollo, probando y testando los nuevos 
productos antes de lanzarlos al mercado.
Somos conscientes de que fertilización es uno 
de los pilares más importantes para la obten-
ción de unos buenos resultados. Tal y como se 

lleva a cabo el abonado en muchos puntos de 
España, supone unos costes muy altos de mano 
de obra, abono y tiempo, ya que en la mayoría de 
las ocasiones se está realizando de una forma 
inadecuada. 
Hasta ahora el alto precio de algunos productos, 
como el aceite y la almendra, ha hecho que 
estos sobrecostes no fuesen una prioridad, pero 
poco a poco se tiene que buscar la máxima 
rentabilidad con los menores gastos posibles.
Por estas razones hemos querido investigar en 
cómo poner una solución a este problema, redu-
cir estos costes a la vez que mejorar y facilitar la 
labor de abonado. Para esto hemos patentado y 
lanzado al mercado nuestra nueva Abonadora 
Localizadora FERTIFRUIT. 

Gil lanza su nueva Abonadora 
Localizadora FERTIFRUIT
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Presentación de FERTIFRUIT en Córdoba
Para presentar a nuestros distribuidores la nueva ABONADORA LOCALIZADORA “FERTIFRUIT” 
realizamos una demostración en campo en Córdoba, para lo que contamos con la imprescindi-
ble ayuda de nuestros distribuidores de la zona, Agromáquinas la Torrecilla.
Primero trabajamos en una plantación de olivos de 10 años de 8x8 mostrando como la máqui-
na se adapta perfectamente al ancho de la calle y programando la máquina para depositar 3kg 
de abono en cada árbol, a una distancia de 1,5m del tronco y a una velocidad de 6km/h. Los asis-
tentes pudieron comprobar como el abono quedaba repartido equitativamente en cada olivo 
sin desperdiciarlo en las calles, gracias a los sensores de detección. 
Posteriormente pasamos a una plantación de almendros de 1año de 8x8. En esta ocasión que-
ríamos mostrar la gran precisión de la máquina incluso con plantaciones pequeñas. El abono 
quedaba totalmente localizado junto al nacimiento del tronco.
Tras las demostraciones, el catedrático Victorino Vega dio una interesantísima conferencia 
sobre la fertilización en olivar, tema del que hay un gran desconocimiento. 
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Un año más las ferias son el punto de encuentro con nuestros clientes. Nos sorprende cómo edición 
tras edición se van superando nuestras expectativas de asistencia. La FIMA, en particular, va crecien-
do y ampliando gracias a la gran afluencia de cada año. Es un orgullo que se pueda celebrar en nues-
tro país este encuentro bianual que va teniendo cada vez más repercusión en el resto de Europa y 
que sirve como punto de encuentro y referencia del mundo agrícola. 
En nuestro stand recibimos visitas desde todos los puntos de España, interesados en adquirir un 
nuevo producto o simplemente para saludarnos y darnos su opinión sobre el trabajo realizado por 
nuestras máquinas. Esta opinión y el trato directo con el cliente, que un formato como FIMA nos 
brinda, es lo que nos ayuda a seguir mejorando y evolucionar de acuerdo con la demanda de nues-
tros clientes.

Este año los numerosos asistentes a la feria, han 
mostrado mucho interés por las novedades 
presentadas, entre ellas, el nuevo depósito del 
pulverizador Teleno, diseñado para adelantar el 
peso sobre el tractor y minorar la potencia nece-
saria de elevación; el super cultivador, dirigido a 
grandes extensiones sin perder la fuerza y con-
sistencia de la máquina; la tolva delantera, por 
el gran interés del agricultor en poder combinar 
abono y grano sin disminuir la capacidad en la 
sembradora; y la sembradora XL de discos, por 
su precisión en la siembra y la gran capacidad 
de su tolva.

Impresiones sobre nuestra presencia
en FIMA, FERCAM Y SALAMAQ,
tres eventos clave en este 2018

FERCAM, la feria de Manzanares (Ciudad Real), no ha defraudado un año más. Es una de las ferias 
más especiales, por la época del año y sus horarios de apertura. Junto con nuestro distribuidor de la 
zona, Agrícola Menchero, pudimos llevar de exposición un gran número de modelos de máquinas. 
Además, tuvimos la ocasión de presentar por primera vez la nueva abonadora “Fertifruit”, con una 
gran acogida entre los asistentes a nuestro stand. 

En este último mes de septiembre también hemos estado presentes en SALAMAQ, en Salamanca, 
acompañando a nuestro distribuidor Talleres M. Salinero. Feria a la que acudimos año tras año ya 
que coincide con el comienzo de la campaña de siembra y queremos estar presentes para resolver o 

ayudar con cualquier duda 
que puedan tener nuestros 
clientes. Tuvimos la ocasión 
de poder exponer al menos 
una máquina de todas nues-
tras líneas de trabajo. 
Estamos deseando que 
llegue las siguientes edicio-
nes, pero hasta entonces 
tenemos otras citas inelu-
dibles a las que acudir. En lo 
que queda de año estare-
mos presentes en: Sant 
Miquel, en Lérida del 27-30 
de septiembre; Sommet 
d´Elevage, en Clermont-
Ferrand del 3-5 octubre y en 
EIMA, en Bolonia del 7 al 10 
de noviembre.

Equipo Gil en FIMA

FIMA
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Fercam

Salamaq
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Nos hemos querido acercar a Marmellar de Arriba, 
provincia de Burgos, para visitar a los primos Jose Luis 
y José Antonio Martínez Santiago. Los dos llevan años 
trabajando en la agricultura y confiando en nuestra 
marca para realizar todas sus labores. Actualmente 
disponen de 5 aperos Gil: arado de cohecho, cultiva-
dor, sembradora neumática de reja, sembradora 
neumática de siembra directa de disco y pulverizador, 
con los que cubren todos los procesos del campo.

P.- ¿De dónde les viene la pasión por la agricultura y 
cuáles fueron sus inicios?
R.- “Desde pequeños” ríen mirando al padre que 
estaba allí presente. “Esto viene desde que éramos 
niños, es algo que hemos mamado. No es algo que 
tengas pensado como futuro, pero te vas quedando 
un año otro año y te va gustando cada vez más, hasta 
que se convierte en tu profesión y en tu vida.”
P.- ¿Cuál fue el primer apero Gil que tuvieron? 
R.- “El primero que tuvimos ya no está aquí, fue una 
sembradora Airsem 5040. Después ya vinieron el 
arado, el cultivador y, después, es cuando cambiamos 
la primera sembradora por la que tenemos actual-
mente. Posteriormente, el pulverizador y lo último la 
de siembra directa.”
P.- ¿Están contentos con la marca? ¿Qué es lo que les 
ha hecho seguir comprando Gil?
R.- “Hombre, claro que estamos contentos con la 
marca” bromean señalando a las 5 máquinas allí 
expuestas “Estamos muy contentos de la manera en 
que trabajan. Además, algo que tienen estas herra-
mientas es la ligereza, el tractor de 160cv puede 
perfectamente con el cultivador de 5,5m, mientras 
que otros cultivadores de las mismas medidas de 

otras marcas no puede o hay que llevarlo a una o dos 
velocidades menos, haciendo la misma labor. Otra de 
las virtudes de estos aperos es la durabilidad.”
“También es fundamental cuidar los equipos, tener la 
máquina limpia y pasar una revisión cada cierto 
tiempo. Por ejemplo, el cultivador es de 2012, tiene 
hechas muchas hectáreas y no tiene ni una soldadura.”
P.- ¿Qué opinan de la siembra directa?
R.- “Nosotros empezamos con la siembra directa por 
Carlos Santidrián. Aunque fue el año pasado cuando 
compramos la de siembra directa de discos, comenza-
mos hace 3 años con reja, sobre todo vezas y trigo. 
Veíamos que no estaba mal, aunque estábamos un 
poco desconfiados y no hacíamos muchas hectáreas. 
Pero vemos que se va a imponer sobre la tradicional. 
Ahorras costes, maquinaria, tractores, y el resultado es 
muy parecido dependiendo como venga el año. Ya 
llevamos unos años que nos falta el agua de semente-
ra, y en la siembra directa con 10 litros te nace, en 
cambio con cada pase de cultivador son 14 litros lo 
que se va. También es importante tener en cuenta que 
con la siembra directa lo fundamental es la rotación.”
P.- ¿Están contentos con Carlos, nuestro distribuidor?
R.- “El trato con él es excelente, es muy buena persona, 
le conocemos desde hace mucho tiempo. Una carac-
terística muy importante es que es muy razonable 
con los problemas que nos surgen, y como nos atiende 
y nos los resuelve.”
P.- Para finalizar, ¿cómo ven ustedes el futuro de la 
agricultura? ¿A qué tiende?
R.- “Nosotros no vemos futuro a la agricultura tal y 
como la conocemos, creemos que va a cambiar, ya se 
está dirigiendo mucho a los cultivos bio y ecológicos. A 
nosotros ya nos toca apechugar y continuar con lo 
que tenemos, ya no vale echarse atrás” terminan 
diciendo entre risas.

“Estamos contentos con la marca GIL por la 
calidad de su trabajo y el servicio que prestan” 

José Luis y José Antonio Martínez Santiago, agricultores de Burgos



Pulverizadores

MENOS PESO, MÁS ANCHURA,

MÁS AUTONOMÍA, MAYOR RENDIMIENTO, 

MENOS CONSUMO, MAYOR RENTABILIDAD.

Calidad rentable

Julio Gil Águeda e Hijos, S.A.
Ctra. M-118, km 4,100
28814 Daganzo de Arriba (MADRID)
Tels.: (+34) 91 884 54 29/ 91 884 54 49
Fax: (+34) 91 884 14 87
e-mail: ventas@sembradorasgil.com

www.sembradorasgil.com




